
Beste E-mailcampagne 2020



Beleving LeadwervingPersonalisatie

Elementen van een goede e-mailcampagne

Verrassing Social sharing Positieve 
resultatenCustomer 

engagement



Werving

•	Begin november start de   
werving

•	Huidige klanten & 
nieuwe profielen

•	Aanmelding in één klik

Bevestiging

“Gepersonaliseerde” 
producten op basis van 
gedrag in de webshop 
(direct omzet!)
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Uitnodigende mail

•	Vanaf 1 december iedere dag 
een verrassing

•	Een Nederlandse en 
Belgische variant

•	Speciale acties voor de hele 
verzendlijst (conditionele 
aanmelding)

•	Vast verzendmoment

•	Automatische countdown

•	Van tevoren in te stellen



Speciale landingspagina (in Copernica)

•	Delen van de actie via Facebook, 
TikTok en WhatsApp

•	Socialmedia-optimalisatie (metatags)

•	Conditionele inhoud (formulier)

•	 Gepersonaliseerde button

•	Automatische teller 

•	Altijd een actieve actie

•	Eenvoudig van tevoren in te vullen

•	Ingebouwde slimmigheden voor 
meer conversie



Prachtige resultaten

CTO 38%
+11,7% t.o.v. pilot

CTR 27%
+9,3% t.o.v. pilot

Openratio 46%
+6,5% t.o.v. pilot

Duizenden extra bestellingen



Advies

Bestaande resultaten bieden geen zekerheid

Blijf innoveren

Wees nooit tevreden

Blijf jouw klanten verrassen


